ALEXANDRA LAGER

Uber das Geheimnis

Ihres Erfolges

Alexandra Lager im Interview

MIT PROFESSIONELLEM
IMMOBILIEN-KNOW-HOW UND
RUND 30 JAHREN MARKT-
ERFAHRUNG SORGEN ALEXANDRA
LAGER UND IHR TEAM AUCH

IN ANSPRUCHSVOLLEN ZEITEN
SOUVERAN FUR ERFOLGREICHE
IMMOBILIENGESCHAFTE.

WAS IST IHR ERFOLGSGEHEIMNIS?

Alexandra Lager Fragen Sie unsere Kunden.
Aber SpaB beiseite. Die Art und Weise wie
wir sowohl fur Kaufer und Verkaufer, fr Su-
chende und Anbietende tatig sind.,
unterscheidet uns. Vertrauen und

Respekt in der Kundenbeziehung

sind fur uns essenziell. - Und

Kunden zu jeder Zeit. Ein Beispiel sind unsere
Exposés. Die genieBen mittlerweile Kultstatus
und unterscheiden sich deutlich von dem.
was andere machen. Wenn sie ein Exposé von
uns in die Hand nehmen. merken sie schnell
wie wir unser Geschaft verstehen. Denn
jedes Exposé zeigt dos besondere,

was das jeweilige Objekt bietet.

Da steckt viel Arbeit drin. Und die

das ist kein Lippenbekenntnis. ,,Vertrauen und machen wir uns fir jede Immo-

lch bin jetzt knapp 3O Jahren
hier im Geschaft und habe mir

Respekt sind

bilie. ganz gleich ob Villa oder
OO-Quadratmeter-Wohnung.

eine Reputation  aufgebaut. essenziell!” Das geht nur mit einem erfahr-

Und dos geht nur mit vollkom-
men zufriedenen Kunden. Gera-
de in einem Ort wie Monheim.

Wirkliches Engagement und waches Interesse
an dem was wir tun. Und das splren unsere

enen und breit aufgestellten Team.

Wenn sie cine Immobiliec nur loswerden wol-
len, reicht ein Aushang im Supermarkt oder

eine Anzeige in einem Internetportal. Wenn
sie aber einen wirklich angemessenen Wert
far Ihr Objekt erzielen wollen. bedarf es mehr.
Namlich der richtigen Darstellung. Wir sind
viel mehr als ein Makler Wir sind Immobili-
enmarktanalyst und bewertungsexperte. Wir
sind Profiler und Headhunter Wir sind Ver-
mictungsspeziolist und Coach. Sie bekommen
mit uns eine ganze immobilienwirtschaftliche
Abteilung, die ihre Interessen vertritt.

Klat Ohne Kaufer kein Deal. Daher hat far
uns jeder Kaufer eine besondere bedeutung.
Und die spurt er auch. Mich macht es stolz,
wenn auch Jahre danach ein Kunde zu mir
kommt und erzahlt, wie glucklich er mit dem
Kauf noch heute ist. Mit unserem neuen Profi-
ling-Service fur Interessenten erhdhen wir die
Chancen auf die passende Immobilie, denn

viele unserer Immobilien tauchen erst gar
nicht im Internet auf. Das Profiling funktioniert
wunderbar und das nicht nur im Verkauf, son-
dern auch in der Vermietung.

Jo - und das erlebe ich haufig. Manchem
Figentumer, der seine Immobilie verkaufen will.
ist es wichtig nicht von der ganzen Nachbar-
schaft auf den Verkauf angesprochen zu wer-
den. Mit unserem Profiling-Service kdnnen sie
das unter duBerster Diskretion tun.

Nein, nicht um jeden Preisl Wenn die Vor-
stellung des Kunden far mich klar erkennbar
nicht umsetzbar ist, spreche ich auch diese
Wahrheit aus. Diese Ehrlichkeit ist erstmal un-
beguem - im nach hinein oft unbezahlbar.





